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Учебно-деловой центр Вятской ТПП 

приглашает Вас на практические семинары для риэлторов
2 апреля 2015 г. в 9.00
«Как увеличить количество сделок минимум в 2 раза!

Как правильно мотивировать продавца 
на правильную стартовую цену недвижимости!»
Для кого этот тренинг:

· Агенты со стажем, которые не знают, как выскочить из замкнутого круга и начать работать иначе;

· Директора агентств недвижимости, которые сами иногда проводят сделки, но при этом хотят улучшить результаты труда своих сотрудников и себя, как риэлтора;

· Специалисты, которые работают практически целыми днями, но количество сделок их категорически не устраивает;

· Новички на рынке недвижимости и стажеры после испытательного срока;

· Риэлторы, которым мало имеющихся профессиональных знаний, и которые хотят стать лучшими специалистами в своем городе;

Кому не нужен этот тренинг:

· Тем, кто ходит на тренинги за компанию и от нечего делать;

· Тем, кого послало руководство со словами «иди, поучись, может тебя чему научат полезному» или «если не пойдешь учиться, то можешь больше на работу не приходить»

· Тем, кто считает, что он и так все знает, и его учить – только портить;

· Тем, кто привык долго думать, потом раскачиваться и ждать знака свыше;
Что Вы получите на тренинге?

1. Классические этапы продажи риэлторской услуги;

2. Правила front-end и back-end в недвижимости – как взять их на вооружение и обеспечить себе постоянный поток клиентов;

3. Метод FREE TRIAL как возможность привлечь дополнительное количество мотивированных продавцов недвижимости;  

4. 5 убойных аргументов для того, чтобы продавец с тобой встретился;

5. Преимущества эксклюзивного договора: 7 «золотых» доводов, чтобы любой клиент согласился подписать с тобой эксклюзив на продажу своего объекта;

6. 20 методов развития профессиональной уверенности риэлтора;

7. 5 основных причин несогласий продавца с риэлтором;

8. 12 ключевых рыночных и практических аргументов в пользу адекватной рыночной цены объекта;

9. 15 аргументов в обоснование своего вознаграждения и многократные отработки этих скриптов на тренинге;

10. Конкретный план своей работы по увеличению количества сделок;

11. Лучшие практики эффективных презентаций и убеждения клиента:

· Что нужно знать перед презентацией, чтобы не «сесть в лужу» перед клиентом;

· Методы спецагентов при убеждении (вербовке на свою сторону) клиента;

· Тайные пружины человеческой психики: на что «надавить», чтобы с тобой согласились.
В чем преимущества для риэлтора от участия в данном тренинге?

1. Вы существенно измените свое профессиональное мышление и мотивацию;

2. Перестанете работать с теми клиентами, которые НЕ приносят Вам денег;

3. Увеличите суммарно свои продажи в десятки раз;

4. Заведете полезные связи и станете общаться с нужными людьми;

5. Получите навыки зарабатывать больше и эффективно использовать свое время;

6. Перестанете думать о том, как сложно зарабатывать больше и просто начнете зарабатывать;

7. Сделаете свой рабочий и личный день в 2 раза насыщеннее и эффективнее, чем сегодня;

8. Станете частью GOLD TEAM  - золотой команды победителей, которые зарабатывают 80% комиссионных на рынке недвижимости;

9. Научитесь быстрее убеждать своих клиентов и адаптируете под себя все скрипты, которые получите на тренинге;

10. Наконец - то осознаете, кто Вы такой и, что только Ваше Я, Ваши взгляды на жизнь и Ваши активные действия - есть фундамент Ваших бОльших доходов в сфере недвижимости;

11. И, наконец, получите дополнительные бонусы в виде полезных книг, и бесплатного 10 минутного коучинга от тренера.

Время проведения: с 9.00 до 13.00.
Стоимость участия – 1800 рублей.

Для агентств – участников Гильдии риэлторов Вятки – 1500 рублей.
2 апреля 2015 г. в 14.00
«Эффективное управление продажами в риэлторском бизнесе»
Цели программы: 

· Увеличение объема продаж.

· Формирование концептуального видения работы риэлторской компании, ориентированной на сохранение объемов продаж.


Семинар предназначен для руководителей компании, менеджеров, наставников, т. е. тех, кто определяет или разрабатывает политику и стратегию компании в области продаж услуги на рынке недвижимости и обеспечивает ее выполнение, привлекая необходимые ресурсы и организуя качественную работу персонала. 


Основные темы:

Стратегический менеджмент продаж: 

· Ключевые факторы, определяющие специфику управления системой продаж в риэлторском бизнесе. 

· Анализ своего нынешнего положения на рынке. 

· Ключевые группы клиентов. Нынешняя система привлечения и стабилизации клиентов. Решения, позволяющие сохранить базу клиентов.  Психологические приемы удержания существующих клиентов.

· Качественное обслуживание как фактор повышения лояльности клиентов. 

Оперативный менеджмент продаж (управление агентами по недвижимости): 

· Найм, адаптация, обучение и аттестация агентов. «Портрет» успешного риэлтора. 

· Команда продаж: формирование и управление. 

· Планирование и постановка задач. Контроль. Система отчетов. 

· Методы мотивации и стимулирования риэлторов. Способы вовлечения риэлторов в борьбу за компанию.

· Ключевые факторы успешных продаж. Приемы повышения эффективности риэлторов. Как обучать, мотивировать, развивать сбытовой персонал в условиях ограниченного бюджета? 

· Как и где искать новых клиентов – эффективные практики.

· Разработка стандартов поведения персонала в ситуациях, играющих ключевую роль для успешных продаж.

Ожидаемые эффекты: 

· Повышение конкурентоспособности Компании. 

· Осознание сильных сторон и ограничений Компании в области организации продаж. 

Развитие навыков управления агентами по недвижимости.

Семинары  проводит - Гусев Алексей Владимирович - Руководитель Института менеджмента в сфере недвижимости «REALIST», бизнес – тренер с 1997 года, осуществил более 50 различных консалтинговых проектов и провел более 2000 тренингов и семинаров (начиная от обучения персонала до выстраивания стратегии развития Компании), к. пед. н., (г. С-Петербург).
Время проведения: с 14.00 до 18.00.
Стоимость участия – 1800 рублей.

Для агентств – участников Гильдии риэлторов Вятки – 1500 рублей.

Семинары состоятся по адресу: г. Киров, ул. Молодая Гвардия 84/1,

(напротив проходной завода «Маяк»), конференц-зал.

ЗАРЕГИСТРИРОВАТЬСЯ И ПОЛУЧИТЬ ДОПОЛНИТЕЛЬНУЮ ИНФОРМАЦИЮ

Вы можете по тел.: 35–35–28, 35-72-58, 35-35-20.[image: image2.png]



